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Networking acelera negoécios entre membros do Grupo BNI

Somente em 2014, membros do BNI em todo o0 mundo passaram 5,4 milh8es de referéncias, gerando
mais de R$ 25 bilhdes em negdcios para seus membros

Milton Paes

Campinas - O networking atualmente € uma grande estratégia
para, principalmente em periodos de crise, possibilitar o
desenvolvimento de negécios. As organizacdes que utilizam
metodologias para profissionalizar a eficacia da rede de contatos
tém atraido cada vez mais empresarios, inclusive na regido de
Campinas, importante polo industrial do Pais.

llll'l|'|i

O Business Networking International (BNI) € uma organizacéo de
.=, desenvolvimento de negocios através do Networking profissional.
Eduardo Guillaumon, fundador e diretor  Somente no ano passado, os membros do BNI em todo o mundo
regional do BNI passaram 5,4 milhdes de referéncias gerando mais de U$ 8,6

bilhdes (cerca R$ 25 bilhdes) em negdcios para seus membros.
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O fundador e diretor executivo do BNI Planalto Paulista, que compreende as macrorregides de
Campinas e Jundiai no Estado de S&o Paulo, Eduardo Guillaumon Santana, disse que somente na sua
regido de abrangéncia foram gerados R$ 18 milhGes em negdcios para seus associados. "A nossa
metodologia é toda medida. Realmente o empresario vé o resultado e tudo isso é muito gratificante
para a gente", diz.

O BNI em todo o mundo conta com mais de 7.104 Grupos de Negécios. No Brasil, 1.212 empresarios,
dos quais 430 da regido de Campinas, sdo membros da organizacdo, contabilizando 39 mil referéncias
de negdcios entre eles. H& 44 grupos em operacdo no Pais, entre eles a regido de Campinas € uma
das mais fortes, com 16 grupos formados, entre eles para empresarios desenvolverem seus negécios.
Neste contexto, empresarios de Campinas e regido tém buscado alavancar a rede de contatos e tornar
este relacionamento cada vez mais profissional, qualificado e rentavel, utilizando assim o networking
como uma forma de também superar a instabilidade financeira que cerca o Pais, partindo do principio
de que momentos de crise podem ser épocas de grandes oportunidades. Diante do atual cenario
econdmico no Brasil, empresarios e pequenos empreendedores brasileiros se veem na busca de
alternativas para manter seus negocios em alta.

Eduardo Santana explicou que o BNI é uma metodologia com foco em geracdo de negdcios.
"Selecionamos esses empresarios que tem vontade de desenvolver seu relacionamento com o objetivo
de gerar negécios. NGs treinamos este empresario dentro das melhores préaticas de networking do
mundo. A partir dai a gente cria um vinculo de alta confianga entre a equipe. A nossa equipe
minimamente tem 25 empresarios com algumas caracteristicas proprias. Nao existe concorréncia.
Quando uma empresa entra numa determinada equipe ela bloqueia o seu segmento. A ideia é que ndo
tenhamos concorréncia dentro das equipes. Essa equipe empresarial de negoécios tem foco,
metodologia e acompanhamento para efetivamente transformar essas reuniées em negocios”, explica.

O BNI ndo é uma organizacdo para quem ja esta estabelecido em seu negdcio, é referéncia em seu
mercado e esta preparado para crescer, independe do tamanho que seja a empresa. O conceito da

filosofia do BNI é Contribuir para Ganhar, ou Giver's Gain, em inglés. "No BNI primeiro vocé
intencionalmente ajuda outros empresarios dentro de um ambiente de alta confianga, como

consequéncia disto, vocé recebe. Primeiro se semeia, depois se colhe. E um principio universal”,
finaliza.

Home Atos legais
Assine Fatos relevantes
Cadastre-se Editais de protesto
Login Especiais

« Versio digital

.
.
.
.



http://www.dci.com.br/imagens/fotos/2015/5/kcyha250558.jpg

