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IVAN MISNER - PHD

Founder, BNI Global

Formou-se na University of Southern California.
Autor de best-sellers, escreveu 13 livros, incluindo o
best-seller “Networking like a Pro”. E o fundador do BN, a
organizacdo  mundial de redes de negocios.
Colunista mensal para “Entreneur.com”, socio sénior do
Instituto Referéncia. Considerado o “Pai do Networking”.

MARCOS R. MARTINS
CEO, BNI Brasil

Tem experiéncia profissional de 26 anos como executivo de
empresas multinacionais, tais como FORD, BOSCH, SAP,MRO
(Grupo IBM) e BNI. Formado em Engenharia de Producéo pela
USP e MBA (Comportamento Organizacional) pela
Universidade de Brighton na Inglaterra. Responsavel pela

expansao do BNI no Brasil desde 2009
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ALEXANDRE MANTOVANI
Regional Baixada Santista

ANTONIO AFONSO
Regional Curitiba

A

EDUARDO TEIXEIRA
Regional Curitiba

GRAHAM WEHMILLER
Chairman & CEO, BNI Global

Recebeu seu MBA pela Harvard Business School.
Recentemente esteve na posi¢cao de CEO da Aura Home Care
Service. Fundador da organizagao sem fins lucrativos de
homecare para pessoas carentes. Ocupou fungdes nas
empresas Pioneer Equity Partners, American Franchise
Company, Blues Allen e JP Morgan.

MARA LEME MARTINS

VP, BNI Brasil e Dir. Ex. BNI Regional Central

PhD em Med. do Comportamento, Dr2 em Psicologia. Profissional com
estudos e trabalhos em diversos paises (Centro Pro Unione - Roma, Oxford
University - UK, Suasex University - UK, Univers. da Ordem do Sagrado
Coracao de Jesus - Roma, Universidade Fed. de Sao Carlos - SC, Taylor R.
Foundation - FL). Comentarista de TV desde 1998 na Record, Rede
Globo, SBT, Rede Vida, TV Gazeta, Rede TV e apresentadora na TV UOL.

ALFREDO TANIMOTO
Regional OESP

CAMILA NASSER
Regional Rota das Bandeiras

EUGENIO ELYSEU
Regional BH Sul e BH Norte
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EDITORIAL

PALAVRA DO CEO

Este ano, estamos celebrando nosso maior VALOR
ORGANIZACIONAL, o “GIVERS GAIN®” (“GANHAR
CONTRIBUINDQO”). Este valor permeia toda a organiza¢ao, dos
membros & Matriz BNI nos Estados Unidos, de tal forma, que
torna o programa BN/I unico no mundo. Mais do que um valor, o
“Givers Gain®” é uma filosofia de vida que vem quebrando
paradigmas no mundo dos negdcios que, via de regra, valoriza
a competicdo em detrimento da colaboracao.

Cada vez mais empresarios estao aprendendo os beneficios da
filosofia “Givers Gain®”, ou seja, “se eu lhe ajudar indicando
negacios, voce se interessara em me ajudar tambeém”. E a Lei da
Reciprocidade em acdo no mundo dos negdcios. Algo, a
primeira vista, impensdvel no ambiente empresarial tdo
competitivo, mas que vem ganhando espaco em dezenas de
cidades do Brasil atravées do BNI. Neste ano de 2018, ja
ultrapassamos a marca de 4.700 empresdrios-membros aqui no
Brasil, que usufruem de uma rede de relacionamentos mundial,
com mais de 230 mil profissionais nos mais diversos segmentos
de negocios.

De maneira colaborativa, praticando a filosofia “Givers Gain®”,
somente nos ultimos 12 meses, os empresarios-membros do
BNI Brasil ja alavancaram mais de meio bilhdo de reais em
negdcios fechados. Valores muito relevantes para um pais que
vive sua mais profunda crise de confianga nas instituicoes, a
qual vem gerando a maior crise econémica de sua histdria.

Essa € a nossa visdo para construirmos um mundo onde a
confianga inteligente € a moeda mais valiosa nos negocios,
nos relacionamentos e na vida. O marketing de referéncia e
indicacoes nunca foi tao importante quanto nos dias de hoje,
onde as empresas precisam conquistar novos clientes, para
que ndo coloquem em risco sua operagdo num mercado com
tantas incertezas como o0 nosso. Nao sdo poucos 0s casos de
empresarios que afirmam que ainda permanecem com suas
empresas abertas devido a sua participagdo na organizacao
BN/, que lhes proporciona um fluxo continuo de referéncias de
novos negocios. Eles relatam que 20%, 30%, 50% e até 80% de
seus novos clientes vém através de sua equipe de
empresarios-membros BN/,

Finalizo agradecendo aos Membros, Embaixadores e Diretores
do BNI pelo seu enorme esforco e dedicacéao, pois é com o seu
entusiasmo e disciplina em seguir o sistema do BNI que
estamos crescendo juntos, independentemente da situacao
da economica do Brasil.

Boa leitura.

MARCOS R. MARTINS
CEO BNI Brasil
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MiDIA

BNI NA MIDIA

Confira em nosso site e em nossa pdgina no Facebook as matérias em que o BNI
Brasil foi destaque em grandes veiculos de comunicagao e imprensa de todo o pais.
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BNI NA MIiDIA

BNI GEROU MAIS DE R$ 54 MILHOES EM
NEGOCIOS EM BELO HORIZONTE

No mundo capitalista, onde a concorréncia é acirrada,
pensar em uma proposta que seja unir forcas em uma rede
colaborativa de empresarios pode nao ser uma ideia muito
facilmente assimilavel. Entretanto, a iniciativa do empresario
americano PhD em Networking, Ivan Misner, que ha trés anos
foi adotada por empresarios mineiros, tem provado que ela
faz muito sentido e gera excelentes resultados.

Com a filosofia Givers Gain®, que em portugués foi traduzido
para “ganhar contribuindo”, o Business Network
International - BNI - foi uma das alternativas que empresarios
mineiros encontraram para alavancar seus negocios em
meio a grave crise financeira do Brasil.

Em um periodo de trés anos, os empresarios que fazem parte
do BNI na Regidao Metropolitana de Belo Horizonte (RMBH)
geraram juntos mais de R$ 54 milhoes em negocios fechados
em diferentes segmentos. Atualmente, fazem parte da
iniciativa na RMBH 515 profissionais liberais e empresarios

que pertencem a 15 grupos ativos e 19 grupos em formacao.

O objetivo é que cada grupo tenha, no minimo, 25 membros.
“A proposta do BNI € que os empresarios de cada grupo que
¢é dividido por regides da cidade - se reunam regularmente
uma vez por semana para se conhecerem e um referendar o
trabalho do outro, o indicando em sua rede de contatos,”
afirma o Diretor Executivo da Regional BH Sul e BH Norte,
Eugénio Alexandre Elyseu.

Integram o BNI profissionais liberais e autbnomos e empresas
de todos os portes. A unica restricdo € que faca parte do
grupo apenas uma empresa de cada area. “No BNI temos
desde produtos manufaturados artesanalmente a empresas
de telecomunicacoes e cada empresario que integra o grupo
fecha a area de atuacao, pois ele sera a referéncia do grupo
para indicar aquele servigo especifico,” afirma Elyseu.

As motivagdes dos empresarios que fazem parte do BNI vao
muito além das referéncias para fechar negocios. Ha desde
empresarios interessados em ter uma rede de fornecedores
mais qualificada e confiavel, a empresarios preocupados em

BUSINESS NETWORKING

8

BNI NA MIDIA

aprender mais sobre formas de gestdo e outros que
procuram aprender a construir uma forte rede de
relacionamento.

Bruno Diniz, socio fundador da Via Networks, empresa de
telecomunicacées com 489 funcionarios e faturamento
anual de R$ 20 milhoes, estda ha um ano no BNI BH e conta
um pouco de sua experiéncia. “Eu fui percebendo a minha
empresa crescendo e eu estava sempre com o olhar muito
voltado para dentro dela, sentia vontade de desenvolver as
técnicas de network, de voltar meu olhar um pouco mais para
fora da empresa e o BNI tem me proporcionado esse
aprendizado.”

Diniz comenta que o BNI funciona muito positivamente para
ele como uma otima rede de fornecedores. Ele ja adquiriu
varios servigos de membros do grupo. Além disso, conseguiu
estabelecer excelentes parcerias de trabalho. “Eu procurava
parceiros para fazer atendimentos em areas complementares
a minha e estava tendo muita dificuldade em acha-los. No
BNI, rapidamente, encontrei excelentes parceiros para
desenvolver esses trabalhos. Fazemos parte agora de um dos
Power Teams do grupo.”

Vitor de Vasconcellos Castro é proprietario da confeitaria
Segredos de Vitor, especializada na produgao de quindins
dos mais inusitados sabores, do chocolate ao quindim de
halls e de passatempo. Ha sete meses no BNI, Castro afirma
que sua producdo, apos entrar na organizacdo, cresce em
meédia 20% a cada més. Hoje, ele ja atende desde eventos
empresariais a casamentos, congressos e festivais. “Para
além das referéncias que tenho recebido, o BNI tem sido
muito importante para eu perceber e desenvolver a minha
capacidade de ser empreendedor. Conhecer e conversar
com os profissionais das mais diversas areas do meu e de
outros grupos tem sido uma grande fonte de inspiragao para
mim”, afirma.

Luis Claudio Assis Dutra, socio e consultor da Top Consulting
foi um dos primeiros membros do BNI e continua na
organizacao. Ele conheceu o BNI em Sao Paulo em 2011 e
desde entao teve interesse em fazer parte dele. “Eu ja ouvi

muitos profissionais comentarem que o BNI pode sustentar
uma empresa e eu acredito nisso. Para além dos negocios,
aqui aprendemos a nos comunicar melhor em publico, a nos
relacionar melhor com as pessoas e construirmos
importantes lacos de amizade”, comenta.

“A partir do momento em que eu entrei no BNI, eu percebi
nao somente como € importante se relacionar com pessoas,
mas 0 quao importante é trabalhar mais pela empresa e
menos simplesmente na empresa. Foi uma transformacgao
pessoal de comerciante para empresario. O cuidado com a
gestdo deve ser uma preocupacao de todas as empresas, das
micro as grandes, e o BNI nos proporciona contato com
diversos empresarios, de diversos ramos, € justamente por
estar nesse ambiente corporativo e colaborativo, podemos
encontrar de maneira mais radpida grandes solugbes e
oportunidades para os nossos negocios. Aqui, infinitas
portas sdo abertas, dependendo apenas de como cada
membro vai aproveita-las,” afirma o socio-proprietario do
Restaurante Casa Cheia, Rafael Fabri Macena de Jesus.

Sobre os trés anos do BNI em Minas Gerais, Elyseu diz: “O BNI
BH esta completando trés anos e Belo Horizonte foi a
segunda capital do Pais a incorporar essa proposta de
colaboracdao empresarial para o crescimento dos negocios, o
que comprova que 0 empresariado mineiro tem uma visao
arrojada e sabe o valor da construcao de uma forte rede de
relacionamento para seu crescimento.”

DIARIO DO COMERCIO

REPORTAGEM DA REDAGAO
MATERIA PUBLICADA NO DIARIO DO COMERCIO DE MINAS GERAIS
EM 07 DE ABRIL DE 2017

BUSINESS NETWORKING
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BNI NA MIiDIA

GRUPO DE NETWORKING PARA PEQUENOS E
MEDIOS EMPRESARIOS E FORMADO NA BARRA

UNIDADE DO BNI OFERECE REUNIOES SEMANALMENTE COM PROPOSTA DE GERAR AJUDA MUTUA.

RIO — Realizar encontros leves e agradaveis
semanalmente, com a finalidade de
promover o estreitamento de lagos entre
pequenos e médios empresarios da regiao.
Este é o objetivo do grupo BNI Respeito - Rio
de Janeiro, RJ, Brasil, langado ha um més na
Barra pela organizacdo internacional
Business Network International. A primeira
reuniao contou com 48 profissionais de
dreas distintas, um dos aspectos
considerados fundamentais pela instituicao,
presente em mais de 70 paises. A
expectativa € que sejam construidas
relacoes de longo prazo a partir da troca de
experiéncias e do crescimento da rede de
contatos, e que isso impulsione negoécios: a
meta & fazer girar R$ 3 milhoes.

As reunides sdo sempre organizadas as
sextas-feiras, tendo inicio pontualmente as
7h e sendo finalizadas as 8h30m. O horario
foi escolhido de forma a intervir o minimo
agenda diaria  dos
participantes e instiga-los a pér em pratica

possivel na

O GLOBO

no mesmo dia o que aprenderem. Os
integrantes do grupo se apresentam, falam
de suas marcas, levantam questdes e
revelam seus interesses antes de
comecarem a dividir contatos e experiéncias
e planejar atividades em parceria, explica
Afonso Vilas-Boas, diretor do grupo BNI
Respeito - Rio de Janeiro, RJ, Brasil:

— Os integrantes passam referéncias uns
aos outros para se ajudarem. Cada pessoa
tem cerca de 200 contatos em média. Eles
podem ser Uteis para outros membros do
grupo. Mastudo € feito de forma estruturada,
nao é so passar um telefone para alguem.
Quem vai indicar um conhecido primeiro faz
contato com a pessoa, explica do que se
trata e diz para quem esta indicando o
servico — diz Villas-Boas. — Durante a
semana, as pessoas trabalham umas para
ajudar as outras. Depois levam os retornos
para o BNI e vamos fazendo ajustes.

Villas-Boas também aponta o fato de os

REPORTAGEM DE CAROLINA CALLEGARI
MATERIA PUBLICADA NO JORNAL O GLOBO, EM 01 DE ABRIL DE 2018

AGRADECIMENTO ESPECIAL A CLAUDIA CAMPOS, DA USINA COMUNICAGAO
MEMBRO DO BNI RESPEITO - RIO DE JANEIRO, RJ, BRASIL

BUSINESS NETWORKING
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integrantes pertencerem a areas diversas
como uma vantagem na hora de buscar se
expandir no mercado. Advogados e
profissionais de marketing digital e de
seguradoras sdo maioria até agora. O
executivo salienta também que os
empresarios mais bem-sucedidos do
grupo tém grande disponibilidade para
negociar com 0s proprietarios de
empresas menores.

www.oglobo.cot. br anceling

ANCELMO §&
GOIS Y

Ana Crivoa Guivaries,
DarieL Bruser £ Tiaco RocEro

“Em marco, o BNI - RJ abre trés grupos
esperando gerar mais de R$12 milhdes
em negacios.”

BNI - RJ E CITADO EM COLUNA DE ANCELMO
GOIS DO JORNAL O GLOBO EM FEVEREIRO DE 2018
AGRADECIMENTO ESPECIAL A EDUARDO STERN MATTA,
DA RPM COMUNICACAO, MEMBRO DO BNI ATITUDE RJ

/4

BNI BRASIL GERA MAIS DER$ 416
MILHOES EM NEGOCIOS EM 2017

MAIOR E MAIS BEM SUCEDIDA ORGANIZACAO DE NETWORKING DE NEGOCIOS DO MUNDO
ULTRAPASSA U$ 14 BILHOES EM TRANSACOES NOS ULTIMOS 12 MESES. PRESENTE EM 73
PAISES, BNI REUNE MAIS DE 235 MIL MEMBROS.

Em um cenario econémico considerado dificil, os empresarios
que participam do BNI Brasil ultrapassaram a marca de R$ 416
milhdes em negocios fechados a partir de referéncias trocadas
entre si em 2017. A operacao brasileira da maior e mais bem
sucedida organizacao mundial de networking de negocios nao
para de crescer e ja reune mais de 4.700 membros organizados
em 130 equipes nos estados de Sao Paulo, Rio de Janeiro,
Minas Gerais, Espirito Santo, Santa Catarina, Parana e Bahia.

No exterior, o BNI também continua sua histéria de
crescimento constante desde a sua criacdo ha mais de 30
anos. Nos ultimos doze meses, seus 235 mil membros

organizados em mais de 8 mil equipes em 73 paises geraram
cerca de 10 milhdes de referéncias que resultaram na
impressionante marca de U$ 14 bilhdes em negdcios fechados.

“Néao restam duvidas que a metodologia exclusiva do BNI
funciona e gera crescimento constante para seus membros,
devido a sua visao de longo prazo na construgao de relagoes
baseadas na confianca e na filosofia Givers Gain®, que significa
ganhar contribuindo. Nos estamos muito satisfeitos com os
mais recentes resultados e decididos a dar continuidade a esta
historia de sucesso”, comemora Marcos R. Martins, CEO do BNI
Brasil.

BUSINESS NETWORKING
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CAPA

BNI EM NUMEROS

+de 500 Milhoes
de Negdcios
Fechados
hoje

COMO O BNIBRASIL
FUNCIONA?

Toda semana, as 6h30 da manha, aproximadamente 235
mil empreendedores de diferentes portes e segmentos de
73 paises, divididos em cerca de 8 mil grupos de 35
membros cada, em média, se reunem durante um café da
manha em algum hotel do mundo para trocarem
indicacdes de negadcios. Durante o encontro, que comeca
pontualmente as sete e dura uma hora e meia, cada
membro apresenta seu empreendimento em um minuto e
faz seu pedido de referéncia, ou seja, que tipo ou qual
cliente especificamente quer conquistar.

Enquanto isso, todos os outros participantes anotam o
pedido e, nos dias seguintes, acionam sua rede de
relacionamentos para conseguir o contato solicitado e
passar ao colega de grupo para que ele possa fazer uma

aproximacao comercial. Desta forma, foram trocadas mais
de 10 milhées de referéncias de negocios entre tais
grupos no mundo em 2017, que geraram U$ 14 bilhées.

N&ao hg comissionamento. O maior ganho esta na relacao
de confianca e credibilidade que vai sendo construida ao
longo do tempo.

“Essa é a filosofia do Business Network international - BN,
entidade americana que criou e organiza hg mais de 30
anos esses encontros ao redor do mundo. No Brasil, o
comegamos em 2009 e ja reunimos 4.700 empresarios,
em 130 grupos nos estados de SP, RJ, MG, ES, SC, PR, PE
e BA”, explica Marcos R. Martins, CEO do BN/ Brasil.

Para fazer parte do grupo, € preciso se candidatar e passar
por uma entrevista. Uma comissao de membros avalia o
perfil do empresadrio e suas referéncias comerciais.
Tambem é levado em consideracdo se o negocio do
candidato conflita com algum outro membro, ja que so é
permitido um representante de cada segmento por
grupo, para evitar concorréncia interna e maximizar as
oportunidades dos participantes. Estando aprovado, o
candidato passa a ser membro ao pagar uma anuidade
que da direito a participar de 52 encontros semanais e
treinamentos sobre as melhores praticas de networking.
“Os empresarios beneficiam-se do marketing boca a boca
ao formarem uma forca de vendas dentro do grupo e
passam a ser comprados, ao inves de ter que depender
somente dos esforcos de vendas”, finaliza Martins.

BUSINESS NETWORKING
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DESTAQUES BNI BRASIL

BNIAGUIA - DIVINOPOLIS, MG, BRASIL
O BNI Aguia comemorou um ano do langamento oficial em
maio. Nesse tempo, O grupo recebeu a premiagao
internacional de Hall da Fama, por ter sido langcado com um
grande numero de membros, € a categoria Platinum, por
permanecer por mais de 3 meses com 50 membros. Eles
também conquistaram a categoria Titanium, por permanecer
mais de trés meses com mais de 75 membros, tornando-se o

maior grupo da América Latina.

BNI VANGUARD - MATAO, SP, BRASIL

O coquetel de lancamento da Equipe BNI Vanguard, do BNI

Regional Central (SP), contou com 300 empresarios da

regiao e conquistou o recorde de maior equipe ja lancada no

BNI Brasil, com 53 membros. Em abril de 2018, a equipe ja
contava com 70 Membros.

BNI REGIONAL OESP (SP)
Em junho de 2018, o Diretor Executivo do BNI Regional
OESP (SP), Alfredo Tanimoto, recebeu das maos do
prefeito de Santana de Parnaiba, Elvis Cesar, o
reconhecimento pelo destaque e contribuicao na IV Feira
de Negocios e Empregos de Santana de Parnaiba.

BNI VALOR - VITORIA, ES, BRASIL

O BNI Valor, do BNI Regional Vitoria (ES), atingiu em maio

de 2018 a marca de R$10 milhoes em negdcios fechados

com oito meses de langamento. Atualmente o grupo

conta com mais de 50 membros e vem “Mudando a
Forma de Vitoria fazer Negocios”.

BNI PRISMA - MOG! DAS CRUZES, SP, BRASIL

O BNI Prisma, do BNI Regional do Alto Tieté (SP), foi a

primeira equipe do BNI Brasil que conseguiu acumular mais

de R$ 40 milhdes em negocios fechados em apenas trés
anos de atividades.

BUSINESS NETWORKING

13



CAPA

DESTAQUES BNI BRASIL

BNIAGUIA - SANTOS, SP, BRASIL

O BNI Aguia, da Regional Baixada Santista (SP), realizou na
manha do dia 14 de marco o 1° Encontro de Empresarios de
Praia Grande, o evento foi realizado para 250 empresarios. A
renda do evento e alimentos arrecadados foram doados
igualitariamente para duas instituicoes de grande importancia
para a cidade: Associagao de Pais e Amigos dos Autistas de
Praia Grande, e Lar Beneficente Dr Euripedes Barsanulfo.

BNI CAPITAL - CAMPINAS, SP, BRASIL

O BNI Capital, da Regional Planalto Paulista (SP), fez um

aniversario de 4 anos cheio de referéncias e negocios

fechados! Parabéns a todos da equipe e ao Diretor
Executivo Eduardo Santana.

BNI GRATIDAO - SOROCABA, SP, BRASIL

Comemoracdo do BNI Gratidao, da Regional Guarulhos e
Sudoeste Pta (SP), aconteceu no Clube de Campo Sorocaba,
a festa foi marcada com R$ 1,5 milhao apurada com
operacoes realizadas ao longo de cinco meses, que era
também o tempo de existéncia deste grupo de sucesso!

BNI LEADER - SALVADOR, BA, BRASIL

No dia 04 de Julho, aconteceu o langamento do 1°grupodo
BNI da Bahia e do Nordeste. O evento contou com a
presenca de 150 empresarios de diferentes segmentos. Foi
um evento fantastico de uma Equipe que ja nasceu
premiada, alcancando o Hall da Fama em uma premiagao
internacional pelo lancamento de um grupo com 35+

membros.

BNILIBERTY - CURITIBA, PR, BRASIL

A equipe BNI Liberty, do BNI Regional Curitiba (PR), contou
com mais de 100 visitantes no dia 22 de Marco. O limite de
60 segundos das reunides do BNI certamente nao é tempo
suficiente para fazer um discurso, mas muitas vezes é tudo
O que voceé tem e precisa para transmitir sua mensagem
para um cliente em potencial, quanto mais um visitante!
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BN! REGIONAL ABC (SP)

O BNI Regional ABC (SP) realizou um treinamento para novos
membros e renovantes sobre Power Teams, onde os participantes
puderam ser preparados para oferecer e receber mais
oportunidades de negocios. Segundo Ivan Misner, Power Teams
sdo “grupos compostos de profissdes que trabalham juntas
simbioticamente, e sdo naturalmente inclinadas a referir negocios
umas asoutras”, mostrando na praticacomoa “uniaofazaforca”.

BNIVALOR- CATANDUVA, SP, BRASIL

Langamento do Grupo BNI Valor em Catanduva (SP). Uma

nova era para Catanduva em negocios, grupo formado por

empresarios no intuito de desenvolver negocios com mais

qualidade, agilidade e principalmente confianga entre os

membros, que por um momento fecham negocios e por
outro se tornam grandes amigos!

BNI REFERENCIA - TAUBATE, SP, BRASIL

A equipe BNI Referéncia, do BNI Regional Vale do
Paraiba (SP), alcangcou R$ 1 milhdao em negocios
fechados apos 6 meses de atividades!

BN! REGIONAL RIO DE JANEIRO (RJ)

Treinamento das equipes BNI Rio de Janeiro, que

aconteceu no AC Hotel by Marriott. BNI, Mudando a

forma de como os empresarios do Rio de Janeiro
fazem negocios!

BNI REGIONAL SAO PAULO (SP)

No dia 17 de Margo aconteceu o Treinamento das Equipes

de Lideranca BNI Sdo Paulo, no Hotel Novotel Sdo Paulo

Jaragua Conventions, em Sdo Paulo, para 250 Membros

Empresarios. O evento contou com muito aprendizado e

muito networking entre todos os grupos BNI da capital e foi

direcionado por 12 instrutores de sucesso das Regionais
Sao Paulo, BH Sul e BH Norte e Rota das Bandeiras.
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BNI CONFIANCA - GUARULHOQOS, SP, BRASIL

Comemoracdo de 1 ano da Equipe BNI Confianga, do BNI

Regional Guarulhos (SP)! Evento para empresarios, membros e

convidados. Mais de 150 pessoas, fazendo novas conexoes,

relacionamentos, fomentando o negoécio local da cidade de

Guarulhos. Um equipe que ja realizou mais de $3.000.000 em

negocios juntos, com a filosofla de apoio mutuo e parcerias
estratégicas!

BNI LIDER- MOGI-GUACU, SP, BRASIL

O BNI Regional Rota das Bandeiras (SP), langou seu
primeiro grupo na cidade de Mogi-Guacu, o BNI Lider. Uma
grande oportunidade para os empresarios das cidades de
Mogi-Guagu e
relacionamentos, gerarem negocios e ampliarem seu

Mogi-Mirim  fortalecerem  seus

networking. O Evento que aconteceu em Abril, reuniu mais
de 170 Empresarios da regido.

BNI APICE - SUMARE, SP, BRASIL

O Dia do Convidado do BNI Apice, do BNI Regional

Planalto Paulista (SP), foi um evento fantastico. Contou

com a presenca de mais de 100 empresarios, muitas
referéncias e negocios fechados!

BNIPLENO - PEDRO LEOPOLDO, MG, BRASIL

O BNI Pleno, o primeiro encontro do grupo da cidade de
Pedro Leopoldo, MG, contou a com a presenca de 125
empresarios! Mais uma equipe que comprova porque
nossa organizacdo € a maior e mais bem sucedida
organizacao de networking de negocios do mundo!
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INTERIOR DE SAO PAULO
MOSTRA A SUA FORCA

Por Mara Leme Martins, PhD e vice presidente BNI Brasil

REGIAO E A MAIOR FORCA DO MERCADO CONSUMIDOR BRASILEIRO
E RESPONDE POR 66% DAS RIQUEZAS DO ESTADO.

Sao Paulo é o estado mais populoso e
rico do pais, concentrando o 4° maior
mercado consumidor da América Latina,
atras somente do Brasil como um todo,
do México e Colombia. Até aqui, nada de
novo. O que muitos ndo sabem € que a
maior forca do mercado consumidor
brasileiro esta no interior de Sao Paulo,
nao na regiao metropolitana.

Segundo dados do Instituto Brasileiro
de Geografia e Estatistica (IBGE) e da
Fundagao Sistema Estadual de Analise
de Dados (Seade), o Produto Interno
Bruto do interior de Sao Paulo responde
por 66% das riquezas do Estado,
enquanto a capital paulista participa
com 34%.

Outro levantamento feito em 2016 pelo
Instituto Empreender Endeavor aponta
dados interessantes: entre as 15 cidades

mais empreendedoras do pais, seis hao
sao capitais e, entre as 10 primeiras
colocadas, trés sao dointerior. Tudo leva
a crer que o movimento rumo ao interior
paulista e de varios estados, que cresce
a cada dia, tende a ganhar mais forca
Nos pProximos anos.

Além das ja conhecidas razbes da
preferéncia pelo interior, que incluem a
busca por melhor qualidade de vida,
menores custos de producao e de mao
de obra e os incentivos fiscais oferecidos
por muitos municipios, recentemente
outro fator entrou em jogo: a
multiplicacdo de ambientes propicios a
abertura de novos negocios, chamados
de ecossistemas empreendedores.

O indice de Cidades Empreendedoras
2015 destaca cidades de porte médio
basicamente das regides Sul e Sudeste,
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entre elas, Campinas, Sao José dos
Campos, Sorocaba e Sao Carlos, que é
também uma referéncia em capital
humano e inovacao. E neste contexto
bastante positivo que o BNI Brasil vem
avangando rapidamente no interior de
Sao Paulo.

Recentemente, foram iniciadas diversas
equipes com grande sucesso atraves das
regionais de Ribeirao Preto, Sdo José do
Rio Preto, Sorocaba, Mogi Mirim,
Piracicaba, Sdo José dos Campos e Sao
Carlos. Alids, o recorde nacional de
numero de membros no langamento de
equipe foi conquistado pela cidade de
Matédo, com 53 empreendedores, em
fevereiro. Sao Carlos, que é minha cidade,
também ganhou sua primeira equipe ha
poucos dias e ja promete excelentes
resultados.

Agradeco a todos os envolvidos pelo
crescimento do BNI Brasil, ndo apenas no
interior de Sao Paulo, mas em todo o Brasil.
Comecamos 2018 muito bem, provando
que com trabalho colaborativo podemos
continuar nossa historia de crescimento
continuo no pais e No mundo.
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OTIMISMO MARCA CONFERENCIA
NACIONAL BNI BRASIL 2017

EVENTO COMEMOROU OITO ANOS DE SUCESSO DA ORGANIZACAO COM PARTICIPACAO DO CEO BNI GLOBAL,
GRAHAM WEHMILLER, E DIVERSOS DIRETORES INTERNACIONAIS.

No dia 08 de julho de 2017 foi realizada
na cidade de Sao Paulo a IV Conferéncia
Nacional BNI Brasil 2017, encerrando a
Conferéncia de Diretores Nacionais das
Américas, iniciada no dia 05. O evento
contou com a presenca de quase 500
convidados, entre membros e diretores
de paises como Argentina, Chile,
Coloémbia, EUA, México, Peru e Portugal.
“Esta foi a convencgao mais internacional
que ja fizemos. Ela refletiu o crescimento
em tamanho e diversidade que estamos
experimentando em todo o mundo”,
declarou Marcos R. Martins, CEO BNI Brasil.

Na abertura da cerimonia, Marcos
relembrou um pouco da historia da
organizacao que trouxe para o pais ha
oito anos atras. “Quando conheci o BN,
percebi que tinha encontrado algo
muito especial, pois unia 0s mesmos
valores profissionais e pessoais em que
eu acredito. O principal deles, Givers
Gain®,
Contribuindo, hoje faz mais sentido do
que nunca e prova que colaboragao ¢ a

traduzido como  Ganhar

chave do sucesso, tendo em vista que
sOmos uma empresa que tem

crescimento continuo, mesmo em um

BUSINESS NETWORKING

18

cenario de crise econdmica”, afirmou.

Pela primeira vez no Brasil, Graham
Wehmiller, CEO BNI Global, ficou
impressionado com 0 que viu no pais.
"E incrivel a energia do povo
brasileiro, sua paixao e receptividade!
N&o é a toa que o BNI Brasil € hoje um
dos mais importantes do mundo e esta
entre 0s quatro paises que mais
cresceram nos ultimos meses”, disse.
Em nome do BNI Global, Graham
Marcos

entregou a um prémio

especial pelo seu feito no Brasil.

&)

O fundador do BNI Global, Ivan Misner,
também marcou presenca na abertura
da conferéncia através de uma
mensagem especialmente gravada em
video, em que destacou a importancia
da aplicacdo do conceito de
“accountability”, destaque nos
treinamentos realizados na Conferéncia
de Diretores Nacionais das Américas. “O
respeito as regras e a prestacao de
contas de forma colaborativa sao
fundamentais para a nossa organizacéao.
Accountability € a chave do sucesso”,

anunciou.

PALESTRAS - Apos a abertura, teve
inicio um ciclo de seis palestras
organizado entre dois auditorios, com
traducao simultanea. Na primeira delas,
Marcos R. Martins mostrou através de

MOMENTOS BNI
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paralelos com estudos da neurociéncia
que um dos fatores que explica o
sucesso do BNI ha mais de 30 anos € a
resiliéncia. “Esta ¢ a capacidade que
uma pessoa ou empresa tem de se
recuperar do estresse e da adversidade.
E comprovado que a resiliéncia é o
maior determinante da felicidade do ser
humano. Entao, modele seu negocio de
acordo com fatores que criam condi¢coes
de superar quaisquer desafios e obtenha
sucesso também ”, enfatizou.

O CEO Global, Graham Wehmiller, falou
na sequéncia sobre 0s “10.5 passos para
o sucesso do seu negocio”. Entre fatores
como alinhamento, paixao,
planejamento, gestdo e investimentos,
chamou a atencao o ultimo passo: give

back. “Retornar, dar de volta o que
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recebemos da comunidade é essencial
para o sucesso pessoal e profissional.
Esta responsabilidade define o papel do
homem de negocios no mundo de
hoje”, destacou.

Ainda no primeiro ciclo de palestras,
Camila Nasser, Diretora Executiva BNI
Regional Rota das Bandeiras, falou
sobre “Accountability como ferramenta
estratégica de crescimento das
equipes”. Ja Eugénio Elyseu, Diretor
Executivo BNI Regional BH Sul e BH
Norte, palestrou sobre o segredo de
equipes que faturam R$ 12 milhoes por
ano. Encerrando a rodada, Gonzalo
Checa, presidente e diretor nacional BNI
USA, discorreu sobre “Execucdo, a
disciplina de fazer as coisas”.



Na segunda rodada de apresentacoes,
Antonio Afonso, Diretor Executivo do BNI
Portugal e do BNI Regional Curitiba, tratou
de “Fatores criticos de sucesso e equipes
BNI feitas para vencer”. O tema de Lorena
Medina, Diretora BNl México foi
“Accountability é otimo! Comece por
1", Y.P. Lai, Diretor BNI Tailandia,
Vietna e Filipinas, ensinou o segredo das

voceé

referéncias magicas e do crescimento
através da confianca nos
relacionamentos.  Finalizando,  Robin
Schuckman, diretora global de
treinamentos e diretora BNI Oregon & SW
Washington, ensinou como aumentar a
produtividade com a gestao do tempo.
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PREMIACOES

Ponto alto da conferéncia, o Prémio de Exceléncia em
Networking reconheceu os melhores membros e grupos
em categorias como maior numero de reunides 1 a 1,
referéncias, negocios fechados e performance, entre
outras. Também receberam homenagens todos os
palestrantes internacionais por terem vindo ao Brasil
compartilhar seus conhecimentos. O evento foi encerrado
com um grande coquetel de celebracao e networking.
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BNI BRASIL BRILHA EM CONFERENCIA GLOBAL

Anualmente, o BNI Global realiza sua Conferéncia para que seus membros ao redor do mundo possam compartilhar
experiéncias, criar e fortalecer conexoes e homenagear aqueles que mais se destacaram durante o periodo. Em 2017, o
evento foi realizado de 9 a 11 de novembro, em Long Beach, Califérnia, EUA. O BNI Brasil esteve presente com uma
delegacao de 37 pessoas, entre diretores e membros, que puderam conferir diversas palestras dentro do tema “Inspiring
Business” (Inspirando negocios).

PALESTRAS EM PORTUGUES

Trés Diretores Executivos brasileiros foram

convidados para palestrar devido suas
excelentes performances em suas regionais:
Camila Nasser, Dir. Executiva do BNI
Regional Rota das Bandeiras (SP); Eugénio
Elyseu, Dir. Executivo a frente do BNI
Regional BH Sul e BH Norte; e Fabio Torres,
Dir. Executivo do BNI Regional Guarulhos e
Sudoeste Pta. Pela primeira vez na historia
do BNI Global foram realizadas “Breakout

Momento historico e de honra, Diretores Brasileiros palestrando sobre um dos Valores

Sessions” em POﬂUgUéS, com salas lotadas do BNI: o Accountability (prestacdo de contas) para membros do mundo inteiro. A
. i palestra foi inedita, em Portugués e traduzida para a lingua inglesa, pelo Diretor, José
e muito interesse do publico. Roberto Raimondo Filho do BNI Regional Rota das Bandeiras
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O BNI Brasil foi destaque pelo grande numero de
prémios recebidos: 38 no total. Para conferir todos os
prémios recebidos pelo BNI Brasi, acesse:
http://www.businessnetworking.com.br/bni-brasil-e-des
taque-na-conferencia-global-bni-2017/

Depois das premiagoes, 0s participantes puderam
celebrar e apreciar o tradicional Jantar de Gala.

Equipe BN{ Brasil com grande felicidade e honra em participar deste
evento tao grandioso.

%

Alfredo Tanimoto, Diretor Executivo do BNI Regional OESP, a direita, Marcos R. Martins, (Diretor Nacional BN} Brasil) com Lorena
presenteando Dr. lvan Misner, com o livro de sua Biografia. Medina (Diretora Nacional BN! México).
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Marcos R. Martins, (Diretor Nacional BN/ Brasil), no centro, Diretores Executivos José Daniel, a esquerda e André Mantovani, a direita,
representaram também a regional Sao José do Rio Preto, na Premiacao Global.
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DESAFIOS DOS HEMISFERIOS

Como o BNI Brasil se tornou referéncia em gestao de crise no exterior.

Por Camila Nasser, Diretora Executiva do BNl Regional Rota das Bandeiras e Sdao Paulo - Capital

Em novembro do ano passado, diretores do mundo inteiro
se encontraram, mais uma vez, na Conferéncia Global do BNI
em Los Angeles. Imergimos em trés dias de evento que
renderam 20 palestras distintas para 900 diretores de 73
diferentes paises. Sob o tema “Inspiring Business”, o0s
diretores palestrantes compartilharam cases de sucesso,
historias inspiradoras e ferramentas que, de alguma forma,
puderam apoiar o crescimento e desenvolvimento do BNl ao
redor do mundo.

Dentre os assuntos abordados, o destaque foi os cases de
grandes lancamentos de equipes BNI em paises asiaticos e
como a disciplina europeia tem levado esses paises a um
aumento de fidelizagao dos membros em funcao do seu alto
grau de satisfacdo com a organizacao.

Dentro desse contexto, nas primeiras horas do dia 11 de

novembro de 2017, o Brasil cravou sua bandeira em terras
americanas com a primeira palestra brasileira na historia das
conferéncias globais do BNI. Para essa missao, estive muito
bem acompanhada. Tive ao meu lado Fabio Torres e
Eugénio Elyseu, diretores executivos de Guarulhos /
Sudoeste Pta e BH Sul / BH Norte, respectivamente.
Dividimos o palco de uma palestra que falou, aos nossos
diferentes estilos, como um dos valores essenciais do BNI, o
accountability, tem feito a diferenca na gestao de regidoes no
Brasil.

Empenhados em levar um conteudo relevante,
conseguimos nos destacar mais do que qualquer outro pais:
mesmo sendo a primeira palestra do Brasil em conferéncia
internacional, fomos a mais bem avaliada no aplicativo e
com o conteudo mais baixado apés ao evento. Mas por que,
afinal, nosso conteudo interessou tanto?

BUSINESS NETWORKING

27



ARTIGOS

Na foto: Eugénio Elyseu - Diretor Executivo do BN/ Regional BH Sul e BH Norte, Camila Nasser -Diretora Executiva do BN{ Regional Rota das Bandeiras e Sao
Paulo e Fabio Torres - Diretor Executivo BN{ Regional Guarulhos e Sudoeste Pta.

Depois de seis meses de trabalho iniciado por mim em, até
entao, uma nova regiao no interior de Sao Paulo, a Rota das
Bandeiras, comecei a gerenciar equipes na capital de Sao
Paulo - e encontrei diversas delas em crise. Nesse
momento, senti a necessidade de criar um modulo de
gerenciamento de crises em equipes. Mas ele precisava ser
replicavel e principalmente precisava fazer sentido em
todos os tipos de crise. Assim o fiz. Em menos de trés meses,
haviamos triplicado o tamanho de duas equipes e dobrado
o tamanho de mais uma delas.

O Diretor Nacional da Tailandia e Filipinas, Y.P.Lai, parabenizou 0s n0ossos
Diretores Brasileiros

O trabalho em Sao Paulo e nossa palestra em Los Angeles
me levou além: dois meses depois da conferéncia, eu
estava na Espanha — convidada pelo diretor nacional
Tiago Cunha — para dar um treinamento que tinha como
tema, é claro, a remodelagem e gestdao de crises em
equipes. Pude apresentar aos espanhois pela primeira vez
um estudo que nos demandou tempo e muita atencao em
cada pequeno problema que colocava as equipes em
tempos dificeis.

Depois de trés dias de treinamento, pude perceber que ali
existia uma nova fase para apoiar equipes BNI ndo s6 a
partir do nosso contexto ou de desafios que eu julgava
serem so brasileiros. Receber de diretores experientes com
grande historico no BNI global o feedback sobre a
relevancia e objetividade do conteudo foi, de fato, um
momento muito especial na minha jornada no BNI.

Certa de que esse foi um grande passo - e ciente de que foi sO
O primeiro - sigo no proposito de apoiar empresarios dispostos
a crescer e desenvolver seus negocios dia apos dia.
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LANCAMENTO BNIESTILO -
RIBEIRAO PRETO, SP, BRASIL

Lancamento BNI Estilo, 52 equipe de Ribeirdo Preto, em 07 de
mar¢o de 2018. Mais de 180 convidados compareceram ao evento.

ENCONTRO DE NEGOCIOS BNI FIRST -
SERTAOZINHO, SP, BRASIL

Encontro de Negocios, realizado em 13 de junho de 2018 pelo BNI First, de
Sertdozinho (SP). Mais de 40 empresarios visitaram o grupo. Membros fecharam
uma media de dois novos negocios somente no evento.
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NETWORKING NIGHT BNI UNICO -
RIBEIRAO PRETO, SP, BRASIL

Networking Night, realizado em 05 de abril pelo BNI Unico. Mais de 200 empresarios
estiveram presentes em um coquetel especial, realizando novas conexoes de negocios.

Contribuir para Ganhar

PROCESSO DELANCAMENTO BNI IMPERADOR -
FRANCA, SP, BRASIL

Lancamento BNI Franca, que sera a 72 equipe da Regional Nordeste Paulista.
Apoio da ACIF - Associacdo Comercial e Industrial de Franca.
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CONFERENCIA NACIONAL
BNI MEXICO

L
Thatore sz

Da esquerda para direita: Marcos R. Martins, Mara Leme Martins com Lorena
Mara Leme Martins, Gonzalo Checa e Carolina Medina.

CONFERENCIA NACIONAL
BNI ITALIA

Mara Leme Martins e Marcos R. Marcos R. Martins celebrando seu aniversédrio
Martins. em Roma com seus amigos do BN1.

Da esquerda para direita: Paolo Mariola (Diretor Nacional BN/ italia),
Esposa de Paolo Mariola, Graham Weihmiller (CEO BN/ Global), Esposa
de Graham Weihmiller, Claire Sherman (Gerente Sénior de Operagoes
Globais), James Sanderson (Diretor Nacional BN/ italia), Mara Leme
Martins (Vice-presidente BN/ Brasil), Marcos R. Martins (Diretor Nacional
BN/ Brasil), Laura Hurren (Diretora Nacional BN/ Italia), Gonzalo Checa
(Presidente das Américas) e Carolina Checa, esposa de Gonzalo Checa.
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JOGOS EQUESTRES EM
PORTUGAL

Coach e Constelacdes assistidos com cavalos,
metodologia utilizada e aprovada no universo
corporativo, marca presenca nos Jogos Equestres de

Portugal, com o lancamento do livro "Minha Vida com os
Mestres Cavalos” de Ruth Villela.

Da esquerda para a direita: Paula Papis, Ruth Villela e Mara Leme
Martins.

PROJETO TWIN
CHAPTERS EM PORTUGAL

O Projeto Twin Chapters foi lancado em Lisboa, por Mara
Leme Martins, vice-presidente do BNI Brasil em parceria com
Antonio Afonso, Diretor Executivo de Portugal e do BNI
Regional Curitiba. Neste projeto, os membros do Brasil terdo
sessoes com os membros de Portugal e vice-versg, visando a
expansao de negocios entre os dois palses.

As primeiras equipes escolhidas para iniciarem o projeto
foram o BNI Innovation - Sao Carlos, SP, Brasil e o BNI
Vanguard - Matéo, SP, Brasil sendo o Diretor Executivo Jair
Lima, padrinho do projeto no Brasil.
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Mara Leme Martins com Antdnio Afonso
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Esta procurando por mais conexoes?
Mais negocios? Mais oportunidades?

Junte-se aos lideres de todo o mundo em Bancoque neste ano na
Conferéncia Global do BNI

De 7 a 10 de Novembro

Bancoque, Tailandia A NEW WORLD
OF OPPORTUNITY

IMFNEWS BNI BRASIL

LIVRO SOBRE A HISTORIADO BNI E
LANCADO NO BRASIL

Escrito pelo criador do BNI Global em 2004, Ivan
Misner, o livro “Givers Gain®: A historia do BNI” foi
traduzido e serd langado no Brasil durante a
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UNIVERSIDADE BNI SERA LANCADA EM PORTUGUES

Com o objetivo de oferecer ainda mais
suporte aos seus membros, o BNI Brasil
estd trazendo para o pais a Universidade
BNI, uma plataforma de aprendizagem
on-line global, desenvolvida com os
membros do BNIem destaque. Com ela,
voceé terd acesso a diversos conteudos
de treinamento, incluindo videos,
podcasts, webinars e outros recursos,
via desktop e aplicativo.

“Estamos fazendo este investimento
para traduzir o conteudo da
Universidade BNI para que qualquer
membro do BN|, incluindo lideres e
diretores, tenha acesso facilitado ao
recurso, em sua propria lingua”, explica
Marcos R. Martins, CEO do BNI Brasil.

BNI BRASIL MANTEM

Na Universidade BNI, vocé encontrara:
« Programa de Sucesso para Socios Online

« Podcasts de Dr. lvan Misner

- Gravagoes de conferéncia e convengao dos
lideres do BN em todo o mundo

- Equipe de Lideranca Manuais e
documentos

- Dicas semanais e de apresentacéo de
recursos

- Certificados e crachds para o aprendizado
concluido

« Anuncios do BN/

- Mais cursos e conteuidos adicionados

regularmente

Em breve, vocé recebera maisinformacoes
para acessar a Universidade BNI. Aguarde!

BNI CONNECT® GANHA
APLICATIVO

Agora vocé, membro do BNI Brasil, pode
acessar o BNI Connect® pelo celular. Na
versdo atual do aplicativo mobile, vocé
pode inserir suas Referéncias, Obrigado por
Negocio Fechado e Um-a-Um. Além disso,
vocé pode convidar empreendedores para
visitar seu grupo e atualizar seu perfil
Novos recursos serdo adicionados ao BNI
Connect® Mobile regularmente. Fique
atento as atualizagoes.

Para baixar o aplicativo gratuitamente,
acesse:

https://play.google.com/store/apps/detai
Is?id=com.bnimobile.global&hl=en_US

You

Conferéncia Nacional 2018, em julho. O livro sera
distribuido  gratuitamente para todos o0s
participantes do evento. “Esta ¢ uma excelente
forma de conhecer a fundo os principios do BNl e
sua historia de sucesso. Pensamos em presentear
nossos membros com este lancamento exclusivo
produzido por nos, pois sabemos da forca desta
historia que vem mudando a forma como o mundo
faz negocios ha mais de 30 anos”, afirma Marcos R.
Martins, CEO do BNI Brasil.
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DIVERSOS CANAIS DE
COMUNICACAO

Quer se manter atualizado sobre tudo o
que acontece no BNI Brasil? Basta seguir
os perfis da organizagao nas redes sociais:

@

bnibrasil.net.br

f

BNIBrasil

https://www.linkedin.com/company/bni-brasil-the-business-referral-organisation-/

businessnetworking.com.br

BNIBrasil

in
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ESPECIAL PROJETOS SOCIAIS

MAMAMOSE
BRECISA DEVOGE

criancas em situagdo de risco
precisam do seu amor

N

amamaos

BNI BRASIL DOA R$ 10 MIL PARA ONG AMAMOS

O BN/ Brasil, representado pelo seu CEO, Marcos R. Martins, e sua Vice-Presidente, Mara Leme Martins, realizou
uma doacgao de R$ 10 mil para o Grupo Confraria Vitoria Régia, liderado por Doroti Boscolo, membro da equipe BN!
Avante - Sdo Paulo, SP, Brasil. A Confraria € formada por 13 mulheres, que ha 17 anos trabalham voluntariamente

na selecao e apoio de projetos sociais de exceléncia. “Com um estilo alegre e descontraido de fazer o bem,

buscamos apoio, parcerias e 0 engajamento de um numero crescente de pessoas que sdo brindadas com as nossas

acoes, pois sempre acontece uma troca muito grande com todos os envolvidos”, afirma Doroti.

A iniciativa escolhida pelo Grupo para
receber a ajuda financeira do BNI Brasil foi a
casa de acolhimento para criancas e
adolescentes em situacao de risco AMAMOS,
situada em Osasco (SP). “Escolhemos esta
iniciativa para apoiar porque ela esta
alinhada aos nossos valores e objetivos
relacionados a jovens economicamente
desfavorecidos, para que sejam preparados
para atuar na sociedade e construir um futuro
melhor para si e para suas comunidades”,
explica Marcos R. Martins. A AMAMOS ¢ uma
casa de acolhimento para criancas e
adolescentes em situacao de risco, vitimas de
maus tratos e provenientes de familias
desestruturadas que residem no municipio
de Osasco, em SP. Seu diferencial €
apresentar um olhar individualizado para
atender, acolher e educar.
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JOANALISMO EMPREEARIAL

REPORTAGEM DE GRAZIA NICOSIA
FACTO EMPRESARIAL: WWW.FACTOCOMUNICACAO.COM.BR
MAIS SOBRE AMAMOS EM: WWW.AMAMOS.ORG.BR
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Atuando desde 1960, seu regime atende a
Legislacdo do Estatuto da Crianca e do
Adolescente, recebendo as criancas enviadas
pelo forum da Comarca de Osasco, por meio de
processos formalizados pelo juiz da Vara da
Infancia e Juventude. A instituicdo promove a
educacao de seus assistidos
municipais e

nas escolas
estaduais. Proporciona
ensinamentos da moral crista, reforco escolar
pelo departamento pedagogico, atendimento
psicopedagogico, odontologico e psicologico,
buscando parcerias na rede publica e privada,
muitas vezes custeando estes atendimentos.
Segundo Doroti, a AMAMOS tem sido um espaco
de oportunidades e de desenvolvimento para
criangas e jovens que vivem em situacoes de alta
vulnerabilidade social, tornando-os cidadaos
capazes de construir um futuro digno e préspero,
contribuindo produtivamente junto a sociedade.

A casa possui uma parceria com a Prefeitura de
Osasco, com capacidade para abrigar até 60
criancas na faixa etaria de zero a dezoito anos.
Para este atendimento sua sede possui dois
amplos dormitérios (masculino e feminino),
bercario com capacidade de 10 bebés, ampla
brinquedoteca e biblioteca, sala de TV e video,
quadra esportiva, sala de computacao, salas de
atividades, refeitorio, cozinha industrial, dispensa
seca, dispensa hortifruti e sala da administragao.

Para arcar com as despesas, a AMAMOS conta
com doacoes, bazar permanente, Projetos “Adote
AMAMOS Nota Fiscal Paulista” e eventos.

-
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ESPECIAL PROJETOS SOCIAIS

BNI BRASIL REALIZA ACOES SOCIAIS

Apoiar projetos sociais faz parte da historia do BN!I Global e no Brasil nao € diferente. Nos
ultimos anos, algumas equipes vém realizando agcées em comunidades locais, sempre com o

objetivo de promover melhorias em diversos aspectos. Confira algumas delas:

BNIAGUIA

O BNI Aguia - Praia Grande, SP, Brasil da
Regional Baixada Santista (SP), realizou no
dia 14 de marco de 2018 o 1° Encontro de
Empresarios de Praia Grande, que contou
com a presenga de 250 empresarios no
cinema do Litoral Plaza Shopping, local onde
a equipe se reune semanalmente. Arenda de
R$ 10 mil do evento e os alimentos
arrecadados foram doados igualitariamente
para duas instituicbes de grande importancia
para a cidade: Associagcao de Pais e Amigos
dos Autistas de Praia Grande, e Lar
Beneficente Dr. Euripedes Barsanulfo.
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BNI REGIONAL ABC

Na Pdascoa de 2018, as equipes BNI
Solucao - Sao Bernardo do Campo, SP,
Brasil e BNI Sucesso - Ribeirdo Pires, SP,
Brasil do BNI Regional ABC (SP), levaram
docura e alegria através de chocolates
produzidos artesanalmente para 600
criangas carentes de sete Instituicoes
diferentes da regiao.

ESPECIAL PROJETOS SOCIAIS
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BNI E JORNADA PARA RECUPERACAOE
TRATAMENTO DE DEPENDENTES QUIMICOS

BNI ajuda o empresario, terapeuta, radialista, membro e ex-usuario de drogas Ilvan Pinto a montar uma
clinica para adultos e lancar livro para financiar tratamento gratuito para criancas e adolescentes.

A luta contra o uso e abuso das drogas &
diaria. O terapeuta e radialista Ivan Pinto
usou drogas 25 anos e foi internado seis
vezes. Apos o ultimo tratamento, ha seis
anos, descobriu que 0 novo sentido para a
sua vida seria ajudar as outras pessoas
com prevencgao contra 0 Uso e abuso das
drogas. Ivan trabalha para devolver vida
aos dependentes e suas familias. Acredita
na recuperacao do ser humano e se
esforca para ajudar pessoas que tém
problemas com alcool e drogas a
encontrarem uma nova maneira de viver,
baseada na abstinéncia, valores familiares
e espiritualidade.

Em 2016, Ivan Pinto foi convidado a
participar de uma reunido de empresarios,
em Belo Horizonte (MG). Encantado com a
filosofia e metodologia, Ivan se tornou
membro de uma das equipes,
representando a sua empresa, Centro de
Tratamento de Dependéncia Quimica
(Centradeq)
lvan ganha estimulo do grupo a cada

(www.centradeg.com.br).

semana. Para 0s seus projetos, ajudando
outras pessoas, sendo ajudado, para sua
luta diaria contra o consumo das drogas. E
um grupo do bem, com bons habitos, que
se tornou muito mais que um grupo de
negocios, um grupo de amigos.

AMPLIACAO DOS NEGOCIOS

Quando entrou no BNI, Ivan oferecia
palestras para empresas e escolas sobre
drogas e parcerias para internacoes de
dependentes. Ganhou dos parceiros
empresarios voluntarios e insumos para
acao de levar cachorro-quente a pontos de
cracolandia da capital mineira. “Nao € so o
cachorro-quente, doacao de alimento. E
ganhar proximidade, conversa, olho no
olho, descobrir quem deseja sair do mundo
das drogas e dar a méao para essa pessoa”,
explica.

Em 2017, apos um ano no BNI Exceléncia -
Belo Horizonte, MG, Brasil, com mais de 70
empresarios das mais  diferentes
especialidades, como construgcdo civil,
comunicacéo, alimentacao, gestao
empresarial, treinamento, entre outras, lvan
pode contar com servicos de qualidade dos
colegas e ampliar o seu sonho, construindo
a clinica da Centradeqg, em Lagoa Santa
(MG), com capacidade para atender até 70
pacientes para internagao para tratamento
contra o uso das drogas. Em 2018, a clinica
estd em expansao para construgao de mais
5 quartos, para atender ao todo 140
pessoas. Atualmente, sdo 80 pacientes e 50
pacientes completaram o tratamento.
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LIVRO VAI VIABILIZAR TRATAMENTO
GRATUITO DE CRIANCAS EADOLESCENTES

Depois de um ano de clinica montada, no
final de 2017, Ivan lancou o livro “De
Larva a Borboleta, poesia adictiva”, (R$
50,00). A impressao do livro foi
viabilizada por meio de doagoes. “O BNI
Minas ajudou e os parceiros empresarios
também”. Ele arrecadou R$ 12.500,00. O
livito vem com CD com as poesias
declamadas por amigos e parceiros do
Ivan, muitos deles do BNI.

PEDRO ZORZALL

tvan Pinto - Membro do BN/ Exceléncia
Belo Horizonte, MG, Brasil

!F’AULOCUNHA



Para compra do livro ou doagoes, o site
www.centradeqg.com.br tem as
instrugdes. O livio também pode ser
baixado gratuitamente.

Sao 36 poesias, das sensagoes da vontade
de usar drogas, do uso das drogas, do luto
e arrependimento depois do uso, da
autodestruicao, da busca da recuperacao,
da recuperagdo. “Falo também da
reconquista dos prazeres da vida nas
pequenas coisas, a vitdria cotidiana de
estar limpo so por hoje e estar cada vez
melhor. O livro é sobre a transformacgao e
tratamento dos usudrios de drogas e
alcool. E uma poesia adictiva”, detalha o
autor.

Toda a renda obtida com a venda dos livros
esta sendo utilizada para a ampliagao da
clinica do Centro de Tratamento de
Dependentes Quimicos (Centradeq), em
Lagoa Santa (MG), para receber 80
adolescentes homens, de 12 a 17 anos,
para tratamento gratuito. A obra toda custa
R$ 400.000,00. Para chegar a este numero,
& necessario vender 10 mil livros.

eroroqiog & easey a
I'
b

Livro “De Larva a Borboleta”, de lvan Pinto
Pode ser comprado em www.centradeq.com.br
pelo valor de R$ 50,00.

REPORTAGEM DE RAQUEL AGUIRRE

ESPECIAL PROJETOS SOCIAIS

APOIO DO BNI MINAS

Segundo o Diretor Executivo do BNI
Regional BH Sul e BH Norte, Eugénio
Elyseu, o objetivo dos empresarios para
fazerem parte do BNI deve ser maior do
que simplesmente fazer negocios.
“Queremos despertar nos
empreendedores a  vontade de
colaborarem com a sociedade, mostrando
como € importante o apoio a projetos
como esse, que ajudam a resgatar e
transformar pessoas que se encontram em
situacoes de risco”, detalha o diretor.

“No BNI, além do networking para fazer
mais negaocios, existe 0 networking social.
Pessoas e empresas que se unem em prol
de projetos sociais”, completa Eugénio. O
grupo de empresdrios abraca a causa e
passa adiante a mensagem, ajuda Ivan a
concretizar os seus sonhos, colabora com
o0 movimento da sociedade contra a
dependéncia e as drogas.”

A clinica Centradeq oferece comodidade,
conforto, assisténcia medica, assisténcia
psicologica, seguranca e monitoramento
completo por video 24 horas. Ao todo, sao
30 mil metros quadrados de area, muito
verde, horta, animais, piscina, academia,
sala de jogos, sala de aula, quadra
poliesportiva, espagcos multidisciplinares,
salas de atendimento e refeitorio. Esta
situada em Lagoa Santa (MG), na Regiao
Metropolitana de Belo Horizonte, a 35 km,
cerca de 40 minutos de distancia da
capital mineira.

“Acreditamos que quando a mente esta s§, o
corpo esta sao”, detalha Ivan. Por isso, o
esporte € muito valorizado. “Estimulamos as
préticas ao ar livre, interagcoes com a natureza
e com eles mesmos”. Dentro da rotina, tem
aulas com professores especializados de
fitness funcional, hidroginastica e natagao.

MEMBRO DO BNI EXCELENCIA - BELO HORIZONTE, MG, BRASIL
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Eles utilizam a literatura dos doze passos
dos Alcoolicos Andnimos e Narcoticos
Anonimos, com o objetivo de preparar as
pessoas para se reintegrarem a sociedade
de forma plena, a0 mesmo tempo
resgatando valores espirituais e familiares. A
clinica € ecuménica e estimula a
espiritualidade.

O tratamento engloba reunides individuais
e em grupo, terapia  cognitivo
comportamental, prevencao a recaida e
laborterapia funcional. A laborterapia inclui:
cuidados com animais, horta, quartos,
cozinha, limpeza, construgao civil, entre
outros. “Estimulamos que o grupo participe
e se comprometa com atividades.

Existe um sentimento de coletividade muito
bonito, os pacientes gostam de contribuir
com nosso espacgo”’, conta lvan. Também
acontecem aulas de Musica, Matematica,
Portugués, por meio de ajuda mutua entre
0s pacientes e a clinica ja trabalha para
concretizar parcerias com instituicoes de
ensino regular e profissionalizante.

Com cerca de 25 profissionais, a equipe &
composta por meédico  psiquiatra
especialista em dependéncia quimica,
psicologa especialista em dependéncia
quimica, assistentes sociais, enfermeiras,
terapeutas, conselheiros, segurancas,
nutricionista e cozinheira.

A instituicdo € particular e ndo tem
convénios com planos de saude. O custo
meédio mensal de internacao particular é R$
3.000,00.

Servicos - Centradeq
Rua Antonio Junior Rabelo, 95
Bairro Palmital /11 - Lagoa Santa - MG

Tel: Vivo (31) 97124-5682 e 99996-7211
Tim (31) 97123-7654e 99176-7182
Claro (31) 98425-6674

Site: www.centradeq.com.br

ENTREVISTAS

“REALIZAR TRABALHOS SOCIAIS TRAZ MUITOS
GANHOS PARA 0S NEGOCIOS TAMBEM”

Quem afirma é o presidente da Fundacao BNI Global KEVIN BARBER, um dos
palestrantes de destaque da Conferéncia Nacional 2018.

O inglés Kevin Barber é Diretor Executivo do BNI Alemanha ha 12 anos. Em 2011 iniciou a Fundacdo BNI Alemanha
e desde outubro do ano passado é presidente da Fundacao BNI Global, instituicao filantrépica criada por Ilvan e
Beth Misner ha 20 anos, com foco no apoio e garantia de uma boa educagao para criangas em estado de
vulnerabilidade social.

“Quando comecei em 2005, havia aproximadamente 12 equipes na Alemanha / Austria / Suica e agora sao 470.
Entao, eu fui um dos primeiros. Tornei-me D.E. em junho de 2006 e agora sou responsavel por 41 equipes com 1260
membros. Em 2017 eles passaram de 83 milhdes de Euros em negocios fechados e antes do final deste ano vamos
atingir um total de 500 milhoes de Euros”, comemora.

No pais pela primeira vez, Barber serd um dos destaques da Conferéncia Nacional BNI Brasil 2018. Nesta entrevista, 0
diretor fala um pouco da sua experiéncia com o BNI e aimportancia dos trabalhos sociais para networkers. Confira:
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ENTREVISTAS

O que o Givers Gain® tem a ver com o trabalho social?
KEVIN BARBER:

No BN, ha 230 mil empresarios em 73 paises que realizam U$ 13
bilhdes em negacios fechados e que vivem o espirito de Givers
Gain®, colaborando uns com os outros. Se isso funciona para
Business, certamente funcionard em projetos de suporte as
comunidades locais. O BNI € uma organizacdo empresarial Unica
e podemos ter um impacto social verdadeiramente unico
tambeém.

Qual é arelacao entre networking e trabalho social?
KEVIN BARBER:

BNI ¢ uma organizacao de referéncia comercial, ndo uma
instituicao de caridade. Nos nos reunimos para ajudar uns aos
outros a obter mais negoécios ou para ajudar uns aos outros a
se tornarem mais bem sucedidos de outras maneiras. Os
membros do BNI nao precisam da Fundacao BNI se quiserem
ajudar projetos sociais locais, eles podem simplesmente ir em
frente e doar. Mas as empresas de sucesso retribuem mais
hoje do que nunca. E trabalhar com projetos sociais traz trés
grandes vitorias para os networkers:

Como voceé percebe a participagao, o impacto e a importancia
das mulheres nos ambientes de negocios?

- Isso os faz sentir bem

+ Faz o seu negocio aparecer de uma forma muito positiva
(publicidade gratuita)

« Isso permite que eles conhecam as NOVAS PESSOAS que

estao fortemente envolvidas na comunidade, mas nunca
visitam uma reuniao do BNI (contatos gratuitos).

REPORTAGEM DE DANIELA FERREIRA
MAIS SOBRE O BNI GLOBAL EM: HTTP://BNIFOUNDATION.ORG

Quais os principais projetos da Fundacdo BNI em todo o
mundo hoje?

KEVIN BARBER:

Apesar de uma historia de 20 anos para a Fundagcao BNI
baseada nos EUA, estamos no comego como um movimento
global. Atualmente, existem fundagdes nacionais do BNI nos
EUA, Canada, Japdo, Franca e Alemanha. Estamos no
processo de estabelecer diretrizes para a presenga da
Fundagao /Business Voices em cada pais do BNI, também no
Brasil. O que precisamos é de pensadores apaixonados, que
podem mostrar que o BNI ndo é apenas “Mudar a forma como
o0 mundo faz negocios”, mas também “Mudar o modo como o
negocio vé o mundo”.
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Que recomendacdes voceé daria as equipes brasileiras que
desejam iniciar um trabalho social?

KEVIN BARBER:

« Foco em projetos envolvendo criancgas e sua educacao.
As criangas sao o0 nosso futuro e elas podem se beneficiar
muito ao aprender os valores que tornam as equipes do BNI
bem sucedidas.

- Trabalhe com qualquer projeto que faca seu coracao
bater mais rapido.
+ Faca o bem e fale sobre isso!

- Documente, meca e relate sua pegada!

BUSINESS NETWORKING
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“MULHERES PRECISAM APRENDER A PEDIR O QUE
QUEREM E HOMENS A APROFUNDAR RELACOES”

Quem afirma € HAZEL WALKER, autora do livro Business Networking and Sex, que vem ao
Brasil palestrar na Conferéncia Nacional BNI Brasil 2018.

Mulher de destaque no BNI Global, a americana Hazel Walker vem ao Brasil como convidada especial para a
Conferéncia Nacional 2018. Ha 27 anos no BNI, hoje Hazel é Diretora Nacional de Treinamentos do BNI
Australia, lidera algumas franquias na Columbia Britanica, no Canada, e coleciona prémios ao redor do mundo
pela sua contribuicdo ao BNI Global. Seu livro de maior sucesso, Business Networking and Sex, fala sobre
como homens e mulheres constroem seus relacionamentos comerciais de modo diferente. Confira na
entrevista a percepcao de Hazel sobre o tema:
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ENTREVISTAS

Na sua opinido, qual a importancia do BNI para os
empreendedores?

HAZEL:

Eu acredito que € de vital importancia. Como um
empreendedor, vocé deve construir uma rede quando nao
precisa dela, de modo que, quando as coisas estiverem
dificeis para vocé a qualquer momento, vocé possa recorrer a
sua rede e pedir ajuda. Quando a economia estiver boa,
construa sua rede. Quando a economia estiver mal, sua rede,
sua equipe BNI mantera seu negocio vivo.

Quais as principais diferencas entre homens e mulheres na
hora de fazer network e como cada um pode potencializar
seu relacionamento com o sexo oposto?

HAZEL:

A principal diferenca ¢ que homens e mulheres passam pelo
“Processo VCP” (Visibilidade + Credibilidade = Lucratividade)
de forma diferente. Os homens tendem a passar de
Visibilidade direto para Rentabilidade. Enquanto as mulheres
tém uma tendéncia a ser mais relacional, elas vao de
visibilidade a credibilidade, mas muitas vezes ndo recebem a
lucratividade, elas ndo tendem a levar o relacionamento para o
proximo nivel. Os homens tém grandes redes, mas sdo
superficiais e sabem muito pouco sobre sua rede. As mulheres,
por outro lado, tém redes menores, mas tém relacdes mais
profundas com sua rede. O objetivo do livro é ensinar homens
e mulheres como eles podem aprender uns com os outros e se
tornarem melhor na construcao de suas redes.

Como vocé percebe a participagcdo, o impacto e a
importancia das mulheres nos ambientes de negdcios?

HAZEL:

As mulheres sdo muito boas em construir relacionamentos e
manter esses relacionamentos por um longo periodo de
tempo. Isso se torna muito importante, tanto nos negocios
quanto nas redes. O que as mulheres nao sao boas é pedir o
que querem e precisam da sua rede. Elas esperam e esperam
que as pessoas comprem ou se refiram a elas. Em um grupo do
BNI, vocé precisa de uma quantidade igual de homens e
mulheres, esses sao os grupos mais fortes e tendem a fazer
mais negocios.

REPORTAGEM DE DANIELA FERREIRA
MAIS SOBRE HAZEL WALKER EM: WWW.HAZELWALKER.COM

Que conselho vocé daria as mulheres para ter sucesso em
seus negocios?

HAZEL:

Seja clara sobre 0 que vocé quer e peca por isso. Intensificar e
arriscarl As mulheres tendem a ser adversas ao risco, elas
temem o fracasso, mas € importante entender que nao ha
falhas, elas sao oportunidades de aprendizado que permitem
que vOoCceé cresga como pessoa € Como um negocio.

Livro “Business Networking and Sex”, de Hazel Walker

MAIS SOBRE O PROCESSO VCP EM: HTTP://IVANMISNER.COM/WHAT-IS-THE-VCP-PROCESS
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“BNI E UMA ESCOLA ONDE
APRENDEMOS ALGO UNICO,
QUE MUDA NOSSA FORMA
DE NOS RELACIONAR
E FAZER NEGOCIOS”

Alessandra Paulillo, presidente do BNI Innovation -
S4o Carlos, SP, Brasil fala sobre sua experiéncia de
sucesso na organizacgao.

O que alevou a entrar no BNI Brasil?
ALESSANDRA:

O que mais me chamou a atengao no BNI foi a metodologia.
Sou engenheira, com mestrado, MBA e fiz varios outros cursos,
mas nao aprendi networking em nenhuma escola por onde
passei. Fazer parte da maior organizacdo de Business e
Networking do mundo me proporcionaria possibilidades de
aprendizado de um conteudo novo. Como pessoa €
empresaria, representava possibilidade de evolucéo. Mas, para
minha surpresa, fazer parte deste projeto foi muito além destas
expectativas. No BNI, além de aprender diariamente sobre
negocios, gestao de pessoas e networking, eu ja fechei muitos
negocios, fiz varios amigos e me sinto muito feliz em conduzir
nossas reunides semanais que sao alegres e dinamicas.

Como empresaria de sucesso no ramo de franquias, o que o
BN/ agrega a sua vida pessoal e profissional?

ALESSANDRA:

Posso garantir que o BNI mudou minha vida profissional e
pessoal. O BNI € uma “escola” que ajuda o empresario a
pensar estrategicamente sobre seu negocio, a se posicionar
melhor no mercado, a melhorar sua oratoria e a criar disciplina
de uma maneira muito natural. Por outro lado, vocé também
aprende a ser mais doador e trabalhar em prol do outro e ver as
pessoas trabalhando pelo seu negocio. Esta atitude
desenvolve relacionamentos, amizades, gratidao e este ciclo
gera ainda mais vontade em contribuir com o outro.

Como presidente do BNI Innovation - Sdo Carlos, SP, Brasil,
como vocé observa o crescimento e aprendizado para os
empresarios?

ALESSANDRA:

O crescimento é visivel e nao estou falando apenas no numero
de referéncias e negocios fechados. Vemos a transformacao
do empresario em poucas semanas. Ele passa a falar melhor
em publico, a vender seu negocio em 30 segundos de forma
eficiente e a usufruir do melhor que a metodologia pode nos
oferecer.

Quais os planos para Sédo Carlos?
ALESSANDRA:

Por sermos uma equipe formada recentemente temos muito
que evoluir para melhorar os resultados e o desempenho da
equipe. Além disso, ja estamos empenhados na formacao de
uma nova equipe na cidade.

O BNI Innovation de Sao Carlos celebrou no dia 19/06, no Hotel
Nacional inn, para 55 empresarios a movimentacao de R$1,6 milhées
em negocios fechados desde seu langcamento, sendo R$ 1.135.000,00
em apenas uma semana.
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ARTIGOS

MULHERES MUDAM A CARA DO NETWORKING

Por Mara Leme Martins, PhD e vice presidente BNI Brasil

CARACTERISTICAS FEMININAS TORNAM AMBIENTE DE NEGOCIOS MAIS RICO EM DIVERSOS SENTIDOS.

As mulheres ja sdo maioria quando o
assunto € empreendedorismo no Brasil,
pelo menos em um segmento, o de
iniciantes. Segundo a pesquisa Global
Entrepreneurship Monitor (GEM) 2016,
realizada pelo Sebrae e o Instituto
Brasileiro da Qualidade e Produtividade -
IBQP, a taxa de empreendedorismo feminino
entre novatos - aqueles que possuem um
negocio com até 35 anos - € de 154%,
enqguanto a masculina é de 12,6%.

E sabido que uma das coisas mais
importantes, e a0 mesmo tempo dificeis,
para quem estd iniciando um
empreendimento €& fazer contatos,
conhecer as pessoas certas, 0 famoso
networking. E isso é mais desafiante para
as mulheres, ja que os grupos profissionais
e de negocios ainda sdo espacos
predominantemente masculinos, o que
causa uma certa intimidacao.

As dificuldades nao param por ai, ja que

muitas empreendedoras sao também
maes e tém jornada dupla de trabalho. A
falta de tempo para ir a happy hours,
clubes sociais e eventos em geral soma-se
a falta de abertura para a participagao
feminina nesses ambientes e o resultado &
negativo para todo O ecossistema
empreendedor.

Dentro deste cendrio, muitos grupos de
networking exclusivos para mulheres tem
surgido nos ultimos anos no Brasil, o que &
positivo. No entanto, esta separacao traz
também perdas, j4& que quanto mais
integro e diverso € um ambiente, maiores
sdo as suas possibilidades de expansao.
Prova disso € o BNI - Business Network
International, a maior e mais bem sucedida
organizacao de networking profissional do
mundo, criada ha quase 30 anos e
presente em 79 paises.

No Brasil desde 2009, BNI reuine mais de
quatro mil empreendedores em diversas
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cidades. Embora os homens representem
maioria no ambiente, que somente no
ultimo ano gerou mais R$ 380 milhdes em
negacios fechados, o numero de mulheres
vem crescendo substancialmente, o que
esta diretamente ligado ao seu sucesso.

Isto porque as mulheres, seja por questoes
naturais ou mesmo culturais, costumam
colocar a servigo do sistema caracteristicas
muito importantes para o desenvolvimento
de negocios. Vale ressaltar sua maior
habilidade para estabelecer conexdes, se
comunicar e criar vinculos, bem como para
acolher, harmonizar conflitos e colaborar.

Um ambiente de networking onde ha
espaco para que o feminino se manifeste
de maneira mais livre, como o
proporcionado pelo BNI, é radicalmente
transformado e gera transformacoes
positivas em todos os seus interagentes,
tornando-0s mais potentes e prosperos em
todos os sentidos.

CASOS DE SUCESSO

“O BNI TRANSFORMOU
A MINHA VIDA"”

A MAIOR ORGANIZACAO DE NETWORK DO MUNDO MUDOU A VIDA E A TRAJETORIA
PROFISSIONAL DA EMPRESARIA VALERIA BAX.

Em 2015 a empresdria Valéria Bax
acumulava 27 anos no supermercado e
atacado Decisao Atacarejo, rede entao 4
lojas em Belo Horizonte (MG), 300
empregados, em que atuava como diretora
de Marketing e Recursos Humanos. O BNI
estava em seus primeiros meses na capital
mineira e seu marido participava de um
grupo. Ela decidiu conhecer. Escolheu o
BNI Exceléncia - Belo Horizonte, MG, Brasil.

Na primeira visita, em abril de 2015,
preencheu a ficha e entrou para o grupo.
“Gostei muito da metodologia e vi a
possibilidade de contribuir muito com os
empresarios e claro, receber
contribuicées. Além da gama de
fornecedores que enxerguei para a minha
empresa, Decisdo Atacarejo. Seria otimo
estar com eles toda semana por perto”,

vislumbrou a empresaria.

Os numeros comprovam o sucesso. Desde
que entrou até junho de 2018, ela gerou
para o grupo R$ 1.804.514,00 em
negocios, passou 646 referéncias, trouxe
115 convidados, sendo que 16 se
tornaram novos membros.

Esse sucesso acumulado na carreira de
empresaria e no grupo continuou a
crescer, ganhando novas formas e
possibilidades. A vida dela foi tomando
novo rumo, novo sentido, novo trabalho e
novas responsabilidades. Em junho de
2018, Valéria deixou a operacdo da
Decisdo Atacarejo, e assumiu como
conselheira. O novo passo foi consolidado
para a empresaria dedicar 90% do tempo
ao Instituto Prosperidade Eficaz (IPE),
empresa em que € socia com O marido,
licenciada da escola de formagao de
coaches Abracoaching, e formar novos
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Coaches. “O meu proposito maior €
contribuir com as pessoas. O BNI me deu
essa chance de ajudar outros empresarios
a terem melhores resultados. Se nao
tivesse entrado, talvez ndo teria enxergado
e realizado essa mudanga em minha vida,
de experimentar algo novo”, explica.

O IPE Coaching foi criado em setembro de
2017, pelo business coach André Bax,
marido de Valéria, em sociedade com a
empresaria. André ja atuava como
business coach desde 2015. De setembro
até hoje ja foram 15 formagoes e cursos,
entre formagcoes em coaching e leader
coach, e 30 palestras, envolvendo dezenas
de pessoas. “1/3 dos nossos alunos sdo do
BNI”, orgulha-se.

A grande mudanca comegou apos um
segundo processo de coaching, com um
membro do grupo, em 2016. “Me ajudou
muito a acreditar mais ainda no meu
potencial, no meu conhecimento e nas
minhas  habilidades com pessoas.
Participando do BN, vi que poderia muito
ajudar aos empresdrios, pequenos e
médios, com a minha bagagem adquirida
nesses quase 30 anos na empresa da
minha familia e com os conhecimentos
que adquiri: gestao,
governanga, entre outros”, conta. No inicio
de 2017, Valéria se formou em coach e

lideranca,

iniciou a jornada também como business
coach.

VALERIA DEPOIS DO BNI

“O BNI mudou a minha vida. Meu marido
mesmo fala que existe uma Valéria antes do
BNI e outra depois. Era uma empresdria de
SuUCesso, mas com uma autoestima néo tao
grande. Hoje, sou uma empresaria de
sucesso de duas empresas, Decisao e IPE.
Me soltei muito, era mais timida. Hoje
distribuo cartao de visitas na fila do aeroporto
€ nao perco nenhuma oportunidade de me
apresentar e indicar um membro! Minha
autoestima € maior”, detalha.



PONTOS FORTES DO BNi

Para Valéria, com tanta experiéncia pratica,
alguns dos pontos que ela mais admira no
BNI sao o método e a disciplina. “Acredito
que para se ter negocios prosperos,
garante.
Acordar as 510 da cama para participar da

processos Sao nhecessarios”,

reunido semanal do BNI € uma alegria,
“acordo pulando da cama!”. “Nosso grupo
é reconhecido pela animagdo e
apresentacoes criativas. E uma energia
contagiante. E advogado que se veste de
noiva, dedetizadora que vem de policia...
Sao fantasias, musica, encenagdes que
fazem a apresentacdo semanal de 30
segundos de cada um ser marcante”,
detalha. “Também reencontro pessoas
que nao via ha muito tempo ou
fornecedores que conhecia de outros
lugares, que vém como Vvisitantes”,
completa. Participar do grupo também
contribuiu  muito para a empresaria
melhorar nas apresentacoes em publico.
“Nos primeiros 60 segundos, eu tremia.
Hoje, dou treinamentos!”, conta.
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CASOS DE SUCESSO

Alguns dos servicos e produtos que a
empresaria usa do grupo sao agéncia de
publicidade, assessoria de imprensa,
cerimonial, clinica odontoldgica, coaching,
cursos e treinamentos, doces e
sobremesas, elétrica, filmagem, fotografia,
limpeza de estofados, manutencdo de ar
condicionado, manutencado de redes e
computadores, marketing digital, 6culos,
pintura, produtos de limpeza e higiene
profissionais, roupas. “O melhor negocio
de todos, € o de comprar viagens com
fornecedor do grupo”, completa.

ROTINA

A rotina da empresaria com 0s
compromissos do BNI é diaria. “Estou tao
habituada que as contribuicoes aparecem
a todo momento, principalmente as
referéncias. Organizo a minha agenda para
fazer pelo menos um 1x1 por semana,
escuto o0s podcasts, participo dos
treinamentos”, conta. “Experimentar o
servigo e produtos dos parceiros do grupo
€ a melhor forma de conhecer e poder
referenciar”, garante.

A dica para quem quer entrar no BNI € que
tem que ter tempo para dedicar e acreditar
que a metodologia funciona. “Se achar que
vai entrar pensando em sO ganhar
negocios, ndo entre. Entre para contribuir!”,
fala. Para quem ainda nao conhece, ela
sempre diz para pelo menos ir a uma
reunidao. E depois que sentir, participar,
decidir se o BNI ¢ uma boa ou nao para o
seu negocio. “Mas nao deixe de conhecer,
sempre peco”.

GRATIDAO

“Sou muito grata a0 meu grupo BNI
Exceléncia - Belo Horizonte, MG, Brasil, pela
conflanga nesses mais de 3 anos, ao
Eugénio Elyseu, Diretor do BNI Regional
BH Sul e BH Norte, a0 meu marido André
Bax por ter me apresentado o BNI, ao meu
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coaching e ex membro do Exceléncia,
André Mendes, por ter me ajudado a
enxergar outras possibilidades, ao diretor
do grupo, Daniel Santiago. Também sou
muito grata & minha familia, por ter me
proporcionado 30 anos de aprendizado.

Nao me vejo sem o BNLI... E ndo sei dizer
como seria... mas bem mais monaétona, com
certeza! E com menos negocios tambéem!”

5 Maiores
Aprendizados
do BNI para
Valéria Bax

O empresario nao precisa serum
solitario. Precisa buscar network.

Como fazer network. Nao é
simplesmente distribuir cartoes.

1x1x - Ajuda muito a conhecer a
necessidade das empresas e
dos pequenos empresarios,
assim como a historia de muitos.

O Givers Gain realmente
funciona.

Da para fazer negécios e amigos
ao mesmo tempo!

TESTEMUNHOS

BNI FAZENDO A DIFERENCA NA VIDA
DOS MEMBROS E DIRETORES

JOSE EDUARDO FERNANDES
Gestor de Pessoas e Coach
Diretor de Treinamentos BN! Regional Nordeste Paulista

Como profissional de RH com 30 anos de experiéncia e outros 18 na
docéncia, defendo sempre a premissa de que discipling,
engajamento e foco sao fundamentais para o sucesso, seja pessoal,
seja profissional.

Mais do que uma rede de networking, com a possibilidade de
geracdo de negdcios entre seus membros, o BNI traz uma
metodologia consolidada em 33 anos de existéncia nos 5
continentes e com numeros expressivos, tanto quantitativos como
qualitativos.

Isso mostra que se voceé tem a disciplina de seguir a metodologia,
engajamento frente ao seu grupo e foco nos resultados atraves da
filosofia do Givers Gain®, o sucesso € garantido.

Gosto muito de assemelhar o BN &d uma fazenda, onde primeiro vocé
preparaaterra, aduba, semeis, trata, e, no final, colhe os frutos.”

RICARDO CORRALES

CEO da SMN Tecnologia da Informagao

membro fundador do BNI Imperador - Franca, SP

“Estou no BNI a 4 meses e fago parte da missdo da fundacao do BN/ Franca
Imperador. Comprei a ideia na primeira conversa que tive com nosso diretor, e de
imediato comecei a trazer empresarios. Nosso grupo nem foi langado ainda e ja
estou discutindo um grande projeto com um parceiro do BNI. Se antes do
lancamento os resultados ja aparecem imaginem quando estivermos a pleno
vapor. Digo para quem eu convido para nao pensarem quanto custa uma adesao
ao BN, mais sim em quantos negdcios esta possibilidade podera te trazer.”

CYNTHIA MILHIM
Consultora de Desenvolvimento Humano
Practioner em PNL e Instrutora de Treinamentos para Liderancas
Membro fundadora do BNI Imperador - Franca, SP

“Iniciar o BNl em Franca foi desafiador. O padrdao comportamental
da "desconfianca” do novo, esteve presente no inicio e foi sendo
desconstruido aos poucos com resiliéncia. Hoje, BNI
IMPERADOR é realidade e caminha para sua inauguracao com
chave de ouro.

Quando tive contato com a metodologia logo pensei que aquilo
era fantastico. Fazer o que ja faco com tanto prazer, podendo
também ser ajudada. E o melhor, todo o grupo conectado no
mesmo propasito: evolugdo pessoal e profissional.

Sinto um profundo orgulho de ter trilhado esse caminho desde o
inicio, acreditado e insistido. E desse caminho até aqui, fica o
aprendizado... se vocé acredita, vocé consegue.

BN/ é o caminho.”
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TESTEMUNHOS

HUGO DEGIOVANNI JR.
Coach de Vida com foco em Produtividade
Diretor de Area do BNI Regional Nordeste Paulista

"Meu primeiro contato com o BNI foi em Margo de 2016, quando
visitei a primeira equipe de Ribeirdo Preto. Minha conclusdo ao
final da reuniao foi: Eu preciso fazer parte dessa filosofia. O Givers
Gain® da nome a minha propria filosofia de vida e ver esse
propaosito estruturado para 0s negocios era mais do que eu
poderia esperar de uma reunido que acontece enquanto a
concorréncia dorme.No més seguinte, ingressava como
fundador do BNI PLATINUM e 6 meses depois aceitava o desafio
de ser Diretor de Area em Ribeirao Preto onde estou a 2 anos. BNI
foi peca fundamental em um processo de transformagéo e
mudanca de carreira e continua sendo o principal mecanismo
responsavel pelo reconhecimento, visibilidade e credibilidade
profissional que atingi no mercado de Coaching"

GUILHERME TROCCA
Arquiteto e urbanista, membro do BN/ Estilo - Ribeirdo Preto, SP
Diretor Consultor do BNI Platinum - Ribeirdo Preto, SP

"Através da sua Metodologia, o BNI oferece diversas
oportunidades de aprendizado, resultando em uma evoluc¢ao
pessoal e profissional. Em meu primeiro contato, em um
evento de lancamento de equipe da nossa regional, pude
observar pela primeira vez o verdadeiro poder do Networking.
Fazer parte do BN| é estar em constante crescimento."

SUZANA FERNANDES
Diretora Executiva do BNI Regional Nordeste Paulista

“Gerenciar toda operacdo do BN/ Nordeste Paulista é
desafiante, e ao mesmo tempo, estimulante. Poder contribuir e
ajudar milhares de empresarios em nossa regiao, em uma crise
aguda como a que estamos passando, penso ser realmente
uma grande missao.

Temos como diferencial o carinho que temos com nossa
equipe toda, dos diretores aos membros, e isso esta fazendo a
diferenca. Nosso crescimento é sustentado e o foco cada dia
mais é oferecer um diferencial aos nossos membros, atraves das
ferramentas que o BNI Mundlial disponibiliza.

Aprendo a cada dia, e o BN! se encaixou perfeitamente naquilo
em que acredito, que é o relacionamento baseado na confianca
e transparéncia de acoes.”

SAMUEL CASTRO
Diretor da Castro Imobiliaria, membro do BN! Platinum -
Ribeirao Preto, SP, DC do BN/ First - Sertaozinho, SP

"Estou no BNI ha pouco mais de 2 anos e desde sempre tem
sido uma experiéncia incrivel. E quando digo incrivel, € por essa
experiéncia ser antes de mais nada, fundamental para o CPF e
depois para o CNPJ, pois colabora demais para nossa evolugao
pessoal e consequentemente traz resultados para nossas
empresas. O impacto que gera em nossos relacionamentos e
redes de contato € incrivel, potencializando cada vez mais
nossos resultados.”
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TESTEMUNHOS

ERIKA MATOS
Coach para Executivos e Diretora de Area,
BNI Regional Guarulhos (SP)

“Quando entrei no BNI, ha 3,5 anos, tinha poucos contatos e a
maioria muito frios na cidade de Guarulhos, estudei muito,
aprendi no BN/ como ativa-los, desenvolvi parcerias
estratégicas, conheci o metodo e como o Givers Gain®
funciona, me desenvolvi como networker com as experiéncias
nacionais, treinamentos internacionais, com grandes feras em
networking, e tive o privilégio de estudar com o proprio lvan
Misner. E hoje, posso dizer que além de ter conquistado dois
dos meus maiores projetos por meio de referéncias, sou
reconhecida na cidade como uma Networker, ja fui convidada
e palestrei sobre o tema, e posso fazer diariamente o que me
motiva muito que é conectar as pessoas que podem se ajudar
mutuamente, isso € BNI”.

CLAUDIALIPOLIS
Psicologa e Diretora de Treinamento,
BNI Regional Guarulhos (SP)

“Estou no BNI ha exatos 2 anos e 4 meses e jg tive muitas
experiéncias, dentre elas, conectei pessoas, encorajei outras,
realizei entrevistas para a TV, fiz minha primeira viagem
internacional a trabalho, cresci como profissional e amadureci
como pessoa.”.

PATRICIA DONATO
Consultora em Financas Pessoais e Diretora
de Treinamento, BNI Sudoeste Pta (SP)

“Quando vocé acessa a metodologia BNI ndo prevé o potencial
que uma rede solida tem para a vida e os negocios. Ha 3 anos
numa reunido com outro membro contei sobre 0 meu objetivo
pessoal de dar aulas em uma Universidade, hoje sou docente e
me preparo para ministrar o primeiro modulo, porque ela me
referenciou. Isso é networking!”

“O BNI me trouxe transformagdo e crescimento. Com isso
segmentei meus servigos, trabalhei minha visibilidade e hoje sou
melhor no que faco e faco em menos tempo. Ser profissional no
mercado vai muito além de ter formagoes, é preciso conhecer-se
e permitir que os outros o conhecam e o recomendem com
confiancga.”

ALESSANDRA ALVES NOGUEIRA
Empresaria no segmento de Comunicacéao Visual e Dir.
de Formacéo de Equipes, BNI Regional Sudoeste Pta (SP)

APOGs meu ingresso junto a equipe BNI ipanema em Sorocaba, além
da minha rede de relacionamento ser de certa forma seleta, pois
posso contar com profissionais de altissima qualidade, agreguei
muito valor aos meus produtos e relacionamentos comerciais que
haoje séo de altissima confianga! BNI melhorou inclusive a minha alto
estima, pois através das intimeras ferramentas de trabalho, sinto que
hoje sou uma empresdria bem sucedida.
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Uma plataforma de aprendizagem
global, desenvolvida para voceé
acesso a diversos conteudo
reinamento, incluindo vi
webinars e o
rec

@

CONFIRA AS UNIDADES DE EDUCACAO DO
DR. IVAN MISNER

para educadores e organiza¢des que
0 Sucesso para as criangas, Sej
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bnibrasil.com.br  businessnetworking.com.br
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SEDE NACIONAL

Unidade Paulista
Tel. +55 (11) 3532.3015
Rua Luis Coelho, 340 - 9° Andar
Consolacéo - Sao Paulo - SP
bni@bnibrasil.com.br

www.bnibrasil.com.br

Unidade Sao Carlos
Rua Passeio dos Flamboyants, 60
Parque Faber Castell Il - Torre London Cj. 72
Sé&o Carlos - SP




